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PLANES ICEX 
 
Entre los servicios del ICEX para las PYMES 
queremos destacar los planes específicos 
de implantación comercial internacional y  
de promoción de marca. Estos son los  
cinco planes activos de interés: 
 
Plan implantación de filiales  
Plan internacionalización de marcas 
Plan internacionalización innovación 
Plan de promoción de la moda  
Creación consorcios de exportación 
 
+ INFO: 
www.icex.es 
consulting@areaexport.com 

INNOVACIÓN + 
INTERNACIONALIZACIÓN 
 
Innovar es explotar buenas ideas y 
convertirlas en productos, servicios y 
procesos con éxito en el mercado.  
 
La internacionalización es actuar en 
todos los procesos de gestión empresarial 
teniendo como referencia el entorno 
global.  
 
La innovación es el mayor motor de 
crecimiento económico debido a la gran 
incidencia que tiene sobre la productividad 
y la competitividad. Por este motivo, se 
debe realizar un gran esfuerzo para 
convertir las ideas en Valor Añadido de una 
forma más ágil y sistemática.  
 
Nuestra empresa ofrece una herramienta 
de diagnóstico y gestión del i+i. 
 
+ INFO: 
www.areaexport.com 
consulting@areaexport.com 

IMPAC-TEM 
 
AREAEXPORT ha participado como 
consultoría homologada para la aplicación 
de planes de estrategia y posicionamiento 
en el proyecto comarcal IMPAC-TEM, un 
proyecto que ha tenido el objetivo de 
mejorar la competitividad de las 
empresas de la comarca del Vallès 
Occidental y que se ha basado en 
informar, movilizar y aplicar planes de 
adaptabilidad y de cooperación entre los 
trabajadores y entre las empresas de los 
miembros que participan. En este 
proyecto, subvencionado por el Fondo 
Social Europeo, han participado la 
Generalitat, la Diputación de Barcelona, los 
Ayuntamientos de la comarca, asociaciones 
empresariales, sindicatos, y otras 
instituciones catalanas. 
 
+ INFO: 
www.consorciocupaciovalles.cat 
consulting@areaexport.com 

PLAN ESTRATÉGICO 
 
En el 2008 seguiremos colaborando con 
empresas de diversos sectores con el 
objetivo de impulsar su crecimiento y 
consolidar su posicionamiento a través 
de la aplicación de programas 
personalizados para la creación de su Plan 
Estratégico Global. 
 “Una mala planificación causa menos 
males que ninguna planificación”. 
 
+ INFO: 
www.areaexport.com 
consulting@areaexport.com 

NEX PIPE 
 
El Programa NEX PIPE nace fruto del 
acuerdo marco entre las Cámaras de 
Comercio de Cataluña, el Consejo Superior 
de Cámaras Oficiales de Comercio de 
España (CSC), el Consorcio de Promoción 
Comercial de Cataluña (COPCA) y el 
Instituto Español de Comercio Exterior 
(ICEX). El Programa NEX PIPE tiene como 
finalidad dar formación práctica a las 
empresas que tienen intención de 
iniciarse en la internacionalización y 
apoyar las primeras etapas de introducción 
de las pymes en los mercados 
internacionales mediante el asesoramiento 
especializado y la experiencia acreditada 
de promotores externos profesionales en 
servicio de apoyo internacional, entre ellos 
alguno de nuestros consultores. 
 
+ INFO: 
www.copca.cat 
consulting@areaexport.com 

2008 se presenta como un año de inflexión para muchas empresas después de 
más de una década de crecimiento fuerte y sostenible en el ámbito nacional e 
internacional. Ni hay crisis ni ha llegado por sorpresa, pero es cuando la 
economía comienza a dar señales de enfriamiento que las empresas deben 
revisar sus estrategias para abordar con mayor éxito los cambios. Por tanto 
animamos a las empresas a que evolucionen hacia la economía del conocimiento, 
la internacionalización y la innovación. Desde AREAEXPORT venimos trabajando 
junto con nuestros clientes e instituciones para colaborar en este proceso de 
cambio. 
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