
  

Desde el I+D+i al “todos + i”

 
 

                                                                                                                                                    
 

LÍNEA ICO 
INTERNACIONALIZACIÓN 
 
El Instituto de Crédito Oficial, entidad 
pública empresarial adscrita al Ministerio de 
Economía y Hacienda, impulsa la presencia 
de las pymes españolas en el exterior 
financiando proyectos de inversión en 
activos nuevos productivos, como por 
ejemplo plataformas productivas o redes de 
comercialización.  El importe máximo 
financiable es el 80% del proyecto de 
inversión neto. Más información en Bancos y 
Cajas de Ahorros. 
 
+ INFO: 
www.ico.es | 900 121 121 
consulting@areaexport.com 

ESTE AÑO POLONIA 
 
Los alumnos de la promoción 2007-2008 
del Master de Gestión Internacional 
que se imparte en la Escuela Superior de 
Comercio Internacional de la Universitat 
Pompeu Fabra de Barcelona, viajarán este 
año a Polonia para ejecutar el Plan de 
Negocio tutorizado por uno de nuestros 
consultores junto con directivos de cinco 
empresas de varios sectores que 
participarán en su aplicación práctica con 
el patrocinio del COPCA. 
 
+ INFO: 
www.esci.es 
office@areaexport.com 

INTERIM MANAGEMENT 
 
Es posible que alguna vez haya pensado 
incorporar en su empresa a un directivo 
con experiencia contrastada para, por 
ejemplo, lanzar un producto y tenerlo 
solamente durante el tiempo que lo 
necesite. El IM es una herramienta de 
gestión muy utilizada en algunos países 
aunque es todavía muy incipiente en 
España.  
 
Las ventajas para la empresa son tres: la 
rápida capacidad de adaptación del 
directivo, puede recabar opinión respecto al 
proyecto a desarrollar y no le sobrecarga la 
estructura de la empresa. 
 
Hay muchas actividades intensivas en 
talento que no requieren dedicación ‘full 
time’ del directivo. El proyecto estándar 
se cifra entre 6 y 9 meses y la intensidad 
entre 1 y 3 días a la semana. El máximo 
provecho lo pueden obtener empresas que 
facturan entre 6 y 24 millones de euros. 
 
AREAEXPORT le ofrece profesionales con 
años de experiencia por un tiempo limitado 
para desarrollar un proyecto de su 
especialidad, ya sea de marketing, 
dirección estratégica, exportación, etc. 
 
+ INFO: 
www.areaexport.com 
consulting@areaexport.com 

PROGRAMA ATIEX 
 
La Cambra de Comerç de Barcelona ha 
lanzado un nuevo programa denominado 
Programa de Asistencia Técnica en la 
Iniciación a la Exportación, destinado a 
las micro, pequeñas y medianas empresas de 
su demarcación que quieran exportar sus 
productos o servicios pero que, por su 
estructura financiera, no tienen un 
departamento de exportación propio.  
 
Estas empresas contarán durante 6 meses 
con un asesor junior a tiempo parcial, con 
formación especializada en comercio exterior 
y con conocimiento de idiomas  que les 
ayudará en las diferentes fases de su proceso 
de internacionalización. 
 
+ INFO: 
www.cambrabcn.org 
acarrasco@cambrabcn.org 

ICEX: PLAN IMAGEN MODA 
 
¿Sabías que el Plan Imagen Moda es el 
primer programa de promoción del ICEX 
ideado para apoyar a un sector industrial 
en particular?. El objetivo del Plan es 
apoyar la difusión internacional de la 
moda española mediante la 
consolidación del posicionamiento y la 
imagen individual de las firmas españolas 
del sector caracterizadas por su 
innovación, su calidad y su diseño, y que 
por la dimensión de su estrategia 
internacional puedan favorecer un efecto 
positivo sobre la imagen del sector y la 
imagen de España en el exterior. Dentro 
de este sector se encuentran las empresas 
fabricantes de prendas de vestir, 
marroquinería, calzado y joyería. 
 
+ INFO: 
www.fashionfromspain.com 
consulting@areaexport.com 

Probablemente la norma UNE 166002 no le sea tan familiar como la norma UNE 
9001 o la UNE 14001. En breve la Administración presentará nuevos planes para 
fomentar la implantación de sistemas de gestión del I+D+i en la pymes. Cuando 
hablamos de la “i” de innovación nos estamos refiriendo al proceso de llevar ya 
plasmadas unas ideas al mercado en forma de productos o servicios. Por ello la 
innovación va más allá de la creatividad estricta. Cada estrato de la empresa debe 
asumir a su nivel el compromiso de cristalizar ideas. Hay que superar el enfoque, 
el de asimilar innovación a la tecnología y el de asimilar el órgano de dirección 
con el comité de nuevos productos. Analice, identifique y valore sus amenazas y 
oportunidades y defina sus objetivos. Nosotros podemos ayudarle desde la fase de 
diagnóstico, el tamaño de su empresa no importa. 
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 www.xe.com | web del mes patrocinada por: 

 
ESPACIO RESERVADO PARA 

SU  PUBLICIDAD O ANUNCIOS 
PROFESIONALES 

 
CONTÁCTENOS 

marketing@areaexport.com 


